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Macht- und Konfliktokonomik

Gliederung
Einleitung
Entwicklungslinien der modernen Macht- und Konfliktokonomik

1 Konfliktforschung in der Wirtschaftswissenschaft
2 Ansatzpunkte der Konfliktmodellierung
3 Ansatzpunkte der 6konomischen Machtanalyse

Tausch- vs. Konfliktparadigma

1 Wohlfahrtsbkonomische Grundlagen des Tauschparadigmas

2 Ordnungstkonomische Grundlagen des Tauschparadigmas:
Konstitutionelle Wirtschaftstheorie |

3 Konflikt und Kooperation in der Tausch- und Produktions-
wirtschaft

Konflikttechnologie und Konfliktfunktionen

1 Bestimmungsgrunde der Technologieentwicklung
2 Cookie-Cutter-Technologien und Territorialmodelle
3 Konfliktfunktionen verschiedener Wettkampftechnologien

Konflikt- und Machtverteilungsgleichgewichte
1 Grundmodelle der Konfliktanalyse

2 Das Machtparadoxon

3 Fallbeispiel: Rent-Seeking

4 Konflikt und/oder Vertrag

Herrschaft Gber Eigentum

1 Konflikte um Eigentumsrechte

2 Effektive Eigentumsrechte

3 Formale und materielle Machtverteilung bei Delegation von
Verfugungs- und Entscheidungsrechten

Konflikte und Machtverteilung im Staatswesen

1 Verteidigung von Verfligungsrechten und Staatsorganisation
2 Anarchie und Staatsgriindung
3 Der Staat als Agent und Rivale der Biirger
4 Sozialer Konflikt und Verfassungsbildung:
Konstitutionelle Wirtschaftstheorie 11
5 Revolution und Reform
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VIl Zwischen- und ,,Extra®“-staatliche Konflikte

1 Okonomische Analyse kriegerischer Auseinandersetzungen
2 Terrorismus

IX Konfliktmanagement und Organisationswahl

1 Konfliktldsungspolitik und Machtordnung

2 Allianzen und Koalitionenbildung

3 Fallbeispiel: Global Governance als Instrument internationalen
Macht- und Konfliktmanagements
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