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Einleitung

Theoretische Grundlagen

1. Zur Trennung von Staats- und Privatwirtschaft
2. Die drei Sektoren der offentlichen Verwaltung
3. Private versus Public Management

Public-Private Partnerships
1. Okonomische und institutionelle Strukturen der PPPs
2. Diskussion der VVor- und Nachteile verschiedener PPP-Formen

Problembereiche traditionellen PPP-Managements

Die Perspektive der offentlichen Hand

Die Perspektive der privaten Investoren

Ausschreibungen, Auktionen und Bieterverhalten

Haushalts- und Budgetierungsprobleme

Spezielle Aspekte der Projektfinanzierung
Wohlfahrtsékonomisches Vertragsdesign und PPP-Governance

Politische Okonomie der PPPs

1. Neuverhandlungen und weiche Budgetrestriktionen

2. Haushaltsanierung durch intertemporale Lastverschiebung

3. Rent-Seeking und Korruption

4. Zentralisierte PPP-Politik und Reformen zwischen Privatisierung
und Rekommunalisierung
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Ordnungspolitische Regulierung

1. Vollstandige und unvollstandige Vertragsbeziehungen
2. Vollstandige PPP-Vertrage

3. Unvolistandige PPP-Vertrage

4. Konstitutionelle Regeln fir PPP-Verhéltnisse
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Weitere Literaturhinweise werden wahrend der Veranstaltung gegeben.



